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买金  省钱有方法
先设计，再熔金、锤打、锯切、焊

接、抛光……在打金师傅的反复加工

下，一件新首饰出炉。近日，市民窦晓

娟带着从银行买来的 30 克金条来到

市区经二路上的一家黄金加工店，不

到两个小时，金条变成了一个量身定

制的古法素圈手镯。戴上手腕正合

适，窦晓娟十分满意。

说起为什么要购买金条打金，

窦晓娟说 ：“现在品牌店的黄金首

饰太贵，一只看起来样式简简单单

的金镯子，动辄就要两三万元，自己

购买金条再进行加工定制，不仅成

本相对较低，还能根据喜好打造出

独一无二的款式。”

笔者在现场看到，打金店制作

的款式、类别五花八门，涵盖手镯、项

链、手链、戒指、吊坠、耳环等，不同款

式所耗费的时间也不一样。该黄金加

工店的老板苏先生介绍，简单款式需

要 1 小时左右，复杂款式则要 3—4

个小时，镶嵌款式技艺要求更高、耗

时会更久。他们店内加工手镯类是按

克收费，每克 20 元起，项链和戒指则

按件收费，每件 300 元起。

苏先生说，以前来店里的顾客多

为中老年人，传统喜庆、婚嫁高峰期是

首饰加工的旺季，而从去年开始，年

轻人逐渐多了起来。“你看，熔完冷却

降温之后金子依然很亮，代表它的纯

度高。”在苏先生看来，现在的“90”后

“00”后消费观和以前不一样了，到银

行买金条打制成金首饰，不仅能保障

纯度高一些，还能省去不少工费。

笔者走访对比发现，与品牌金

店相比较，打金首饰的确要划算不

少。比如，在一家知名品牌金店里，

11 月 29 日当天，首饰金零售报价为

791 元/ 克，简单款工费约 65 元/

克，如果以常见的 20 克重量的金手

镯计算，要花费 1.7 万余元。而选择

买金条后自己去打手镯，一家银行投

资金条价格约 621 元/ 克，打金铺工

费为 20 元/ 克，同样一款手镯，可以

省下 4000 多元。

刚确定了订婚日期的李琦告诉

笔者，她和男朋友提前做好攻略，算

准克数，购买金条来加工店打订婚用

的“三金”。“我俩全程都看着呢，打金

师傅每个步骤我们都可以亲眼看到，

师傅还会及时提问需求和解答问题，

50 克金料工费总共 1200 多元，感觉

性价比很高。”李琦说。

选金  追求个性化
除了价格实惠，合适的尺寸、随意

搭配的图案、可以刻字等，也是人们选

择到打金店加工金首饰的理由。

相比大品牌，打金店的优势在于

可以做一些小众款式。“我们会有一对

一设计，除了现在流行的猫爪、泥鳅

背、莫比乌斯款式，还有其他设计款，

基本独一无二。”另外一家做金饰加

工的金店老板吴志勇介绍，越来越多

的“90”后“00”后上门要求定制，他们

更愿意追求简约时尚、不雷同的风格，

首饰表面会特意选用吉言、锤纹、喷砂

等处理。

“我们的‘三金’都是在这里定制

的。我喜欢的手镯款式在金店里没有

遇到合适的圈口，所以买了金条来找

师傅打制。”即将结婚的赵芳说，私人

定制的“三金”对他们来说很有意义。

笔者随后采访了多名年轻消费

者，发现他们对黄金的消费追求更加

理性务实。市民王艳认为，金饰品也具

备投资属性，价格越优惠越好，结婚时

买的“三金”重要的是黄金本身，并不

一定要高端大牌。

“今年生意比

较好，除了老客户

介绍，更多的是社

交平台的流量带来

的。”吴志勇在抖音等

平台开设了账号，发布

了有关纯手工制作饰

品、打金过程等视频，积

攒了不少潜在顾客。自去

年下半年起，不少要结婚的

新人带着金条来打金，也有年

轻人带着旧金和攒的金豆豆来打

喜欢的首饰。“他们都是做好功课来

的，有自己的想法。”吴志勇说。

笔者还了解到，为了省钱，一些

年轻人甚至连打金的手工费也不想

花，在电商平台上买来一整套打金工

具，用金条、旧首饰在家自己打金。笔

者在网上看到，有网友买齐了工具，喷

枪15元、石英碗5元、砖头7元、油泥

5元……10多样打金工具，总共花了

100元左右，就能自己动手制作金饰。

打金  需谨慎避坑
尽管打金具有高性价比和个性

化定制的优势，但还有不少人存在顾

虑，比如，购买金条的纯度、克重是否

足够，打金时会不会被掺进杂质或被

克扣，店家加工技术不高导致金首

饰与预期效果不符，等等。

对此，市区汉中路一家

黄金加工店负责人傅女

士表示，目前市面上大

多数黄金加工店都

引进了光谱仪，加

工店打制首饰

前，会把顾客

拿来的金子

称重，然后

再用光谱仪检测金子的纯度，加工后

的成品也会再检测一遍。同时专业师

傅会当着顾客的面，将金首饰熔掉重

新锻造成形，整个过程 1—2 小时，全

程在顾客的眼皮子底下，如果顾客想

要全程拍照摄影也可以，保证整个加

工过程公开透明。

“这个行业对于个人的信誉看得

比金子还重要，保证不偷金、不掺假、零

损耗，也一直是店家给顾客的承诺，同

时我们做到一客一登记，给广大消费者

一个健康的消费环境。”傅女士说。

也有市民表示，如果是追求时

尚，更适合到品牌金店购买。“传统的

打金首饰的手工店只能打基础款，最

流行的、非常复杂的工艺做不了。”市

民胡女士说，打金其实猫腻挺多的，

就拿光谱仪来说，普通人又看不懂，

谁知道商家会不会造假骗人。此外在

打金的过程中师傅需要用一种腐蚀

性溶液去除杂质，有人说这种溶液会

溶解掉一些金子，然后替换一些杂金

属上去，也不知道真假。

对于打金过程中

的种种疑虑，市

市场监督

管理局消费者权益保护科工作人员

表示，为避免此类消费纠纷，消费者

应尽量选择口碑好的金铺，最好在匠

人加工过程中全程监督，重点关注克

重和纯度并保留好消费凭证；在收到

黄金饰品后，要求商家或自行去国家

权威的黄金珠宝检测机构进行复检。

一旦遇到任何消费方面的问题，可及

时拨打 12315 电话举报。

从成本的角度来说，买金条打金

饰比直接去品牌金店购买金饰更具

性价比，但在打金过程中，也会面临

一定的风险。邮储银行宝鸡市分行理

财经理李丽认为，一方面各个金店加

工师傅的水平不同，最后打造出来的

金饰品在效果或者品质上和一些大

型金店有差异，可能很难满足消费者

的要求；另一方面银行卖金条主要

是投资保值性质，如果打造成首饰

后，多了一笔加工费，可能会面临保

值力下降的问题。
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刘小祥   赵益

在中国传统文化中，黄金被视为吉祥和富贵的象

征，姑娘结婚时的嫁妆中也往往少不了黄金。日前，笔

者走访宝鸡市场发现，如今不少年轻人选择购买金条，

再去金店加工成首饰。那么，选择打金应当注意什么？

对此，笔者进行了实地了解。

年轻人消费的新选择
买金条打首饰

要么“普而惠”  要么“贵而精”
柳玫玫

买一件东西到多个平台比价，
看谁家的量更足、价更优 ；想买的东
西提前选好放进购物车，等大促或
做活动时一次搞定 ；可买可不买的
先不着急买，等等看，也许后面还有
更合适的……在现实生活中，许多

消费者在购物时越来越注重性价
比，消费行为变得更加理性。

买金条打金饰，就是消费
者在比较后作出的“高性价
比”选择。一方面，由于经
济环境的变化，消费者
购物时趋于谨慎，希望
能省一点是一点，特
别是黄金等贵重物
品，变个途径一下
子就能省好几百
元甚至几千上万
元，确实是不小的
实惠。另一方面，
网络购物、社交媒
体等平台已经普
及，信 息 传 播 面
广、速度快，消费
者不用东奔西跑

就能货比三家，也很容易获取到各
种消费新途径、省钱小窍门，从而作
出更为适合自己的选择。

消费是多个层次的，有的消费
者注重实惠，有的消费者则看重品
质。近几年，大金店在城市繁华地段
越开越多，里面销售的一些大品牌
黄金饰品琳琅满目，款式多、设计
巧、做工精细，绝非手工作坊出品
可比，虽然价格昂贵，但由于带给人
更好的感受，仍会吸引不少消费者
痛痛快快购买，尤其是年轻人购物，
讲究其“情绪价值”。其实消费者既
欢迎“普而惠”的物品，又喜欢“贵而
精”的物品，只是反感那些品质平淡
无奇、价格却高高在上的“做派”。比
如一件普通的素圈金手镯，手工打
的和品牌店的，如果做工相差无几，
加工费却相差一大截，那消费者必
然会倒向价格优惠的一方。因此，商
家要踏踏实实做市场，找准定位，放
大自己的优势。无论是做优品质、占
领高端市场，还是走平民路线、实现
薄利多销，最关键的就是要让顾客
觉得“值”。

师傅在加工黄金饰品


